
競合他社との差別化を実現しストアロイヤルティの向上を実現する為に、

惣菜部門は最大の戦略部門

【惣菜部門の課題】

✔ 多くのMHが必要 → 営業利益の確保が難しい

✔ 曜日別・時間帯別需要への適切な対応

→ 例）夕方の作り立て商品の提供

✔ 十分な計画立案と実行度合いの確認検証、修正の実施（PDCA）

✔ 新商品や重点商品の品揃え（BY棚割→店舗での確実な展開）

✔ ロス（品切れ／値下げ／廃棄）対策

インストア惣菜 販売･製造 計画管理システム

いま食品スーパーでは、新しい時代のニーズに即応するために｢惣菜部門の改革｣が欠かせま
せん。惣菜部門はすべての食品スーパーにおける戦略分野です。店内惣菜加工の業務改善を
実現して、魅力あふれる惣菜売場づくりと部門利益の最大化を強力に支援します。

生産･物流ソリューション
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【市場背景】
●有職女性の増加／高齢化進行／単身世帯の増加、等、

ライフスタイルの変化を背景に「即食簡便嗜好」の高まり
→ 中食需要拡大（直近10年で市場規模約３割増）

●食品小売業界では異業種・異業態の参入による競争激化

適確な棚割･販売･製造計画
→利益向上･店舗格差是正

コミュニケーション強化
→お客様=店舗=本部

システムコンセプト

デリカナビ

実績分析の実施
→PDCA運用実現

現場のデジタル化推進
→属人化解消･効率向上

解
決
の
為
に

●将来像を含めたデリカナビの全体図



インストア惣菜 販売･製造 計画管理システム

機能概要

●販売計画作成画面
・本部バイヤー品揃え指示 → 店舗惣菜チーフ販売計画作成
・売上/利益目標を確認しながら適正な計画作成が可能
・チラシ掲載商品の抜け洩れチェック
・過去データ/他店データの活用

生産･物流ソリューション

〒940-2112 新潟県長岡市大島本町３-１-５７
TEL 0258-25-8613 FAX 0258-25-8617
URL http://www.itecinc.jp/
Mail i-sales@axial-r.com

❶ 販売計画 作成

●時間帯別製造計画作成画面
・時間帯別売り場品揃え基準の実現を支援
・SKU単位での計画確認
・原料/キット/包材マスタとの自動連動
・作業指示書の出力

❺ 実績分析［PDCA支援］

●週間管理表（進捗確認グラフ表示）画面
・売上/前年比較/値下廃棄/荒利/客数/点数/単価の実績確認
・グラフ表示で予算/計画の達成状況を確認
・日別/分類別/単品別表示
・店別実績照会で他店比較も可能
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❻ 品名カード［コミュニケーション支援］

●お客様 ⇔ 店舗 ⇔ 本部のコミュニケーション支援
・「品名カード」（売場用/店内準備用）の出力で、

お客様へ安全安心をご提供
・見易い計画書画面で部門内コミュニケーションの円滑化
・本部基幹マスタ連動 ・各店情報を本部が一括把握

●販売計画（棚割画面）
・作成した販売計画を棚割イメージで展開することが可能
・実際の売り場づくりのイメージをダイレクトに共有可能

❹ 原材料発注

●原材料発注入力
・販売計画に即してレシピ展開･自動算出された必要原材料の

日別発注数量を調整入力
・納品不可日考慮・前倒し納品設定・端数まとめ処理

❸ 時間帯別販売計画 作成

❷ 販売計画（棚割展開）
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